Inversionistas angeles locales se empoderan en

negociacion frente a startups

condiciones favorables en los contratos.

\
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La inversién angel local, aquella que hacen las personas en
etapas tempranas de las startups, se vio afectada por la
pandemia y la siguiente incertidumbre politica.

“Estos inve
en alternativas menos riesgosas, incluso optaron por no
invertir sino ahorrar en opciones conservadoras, aunque
ahora vemos una ligera recuperacién”, dijo Alexandra
Orbezo, socia de Rebaza, Aledzar & De Las Casas.

ionistas huyeron y buscaron poner su dinero

Sin embargo, aiin puede mejorar més pues en las buenas épocas, por
ejemplo, era posible encontrar un menor nimero de inversionistas
angeles con tickets elevados para una sola startup, ahora no bajan de
10 inversionistas por emprendimiento, sefialo.
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Para Alejandro Diaz-Valdez, asociado senior del mismo
estudio, lo que muestra un mayor cambio es Ia forma en
que invierten estas personas con excedentes.

En prepandemia hubo un boom de inversién en empresas
tecnolégicas que permiti6 a las startups liderar la
negociaci6n con sus inversionistas ingeles, estos
emprendimientos podian establecer ciertos términos y

les eran comenté.

Segtin el especialista, solfan utilizar acuerdos sencillos como un SAFE
(“Simple Agreement for Future Equity”) que definia valoraciones
elevadas para las startups.

“Cuando se “pinché un poco el globo” de las empresas

que es el q h
inversionistas han tomado “la sartén por el mango”y prefieren
acuerdos como notas convertibles que les gen
muestra una conversacién mds honesta sobre el valor del
emprendimiento, manifestd.
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Por su parte, Luis Narro, Venture Partner de Alaya Capital,
sostuvo que
que se mueve ahora, esa mayor oferta otorgaba més

opciones de inversionistas dngeles a los cuales recurrir.

habia mucho ital del

Empero, este contexto de menor liquidez, donde todavia no hay
tantos fondos o gente muy animada en invertir, provoca que el poder
de negociacién del inversor aumente frente al emprendedor, refirio.

sto puede permitir condiciones més favorables para el
inversionista que busea agarrar un poco mds de participacién en la
compatiia o invertir menos y tener el mismo porcentaje que en arios
anteriores”, mencions.
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que financieras reprogramen deuda.

Pese a ello, Narro sefiala que el inversionista Angel no puede ser muy
exigente con la participacion que tiene en la empresa pues si el
emprendedor pierde control de su marca, al final es perjudicial para
todos.

Orbezo precisé que si bien una startup pide, por lo menos,
US$ 50,000 para no llenarse de tantos inversionistas, el
ticket minimo de un inversionista ingel se ubica entre los
US$ 25,000 0 US$ 30,000 antes de una primera ronda con
fondos mas grandes.

“Tener muchos inversionistas puede significar un problema a la
startup cuando quiera levantar capital con un fondo de venture
capital porque a ellos no les gusta invertir en proyectos donde haya

Ppequeitos, esto dificultaria el manejo de la
compatiia’, complements.
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