
Estudio Rebaza abre oficina en 
Madrid y piensa en Estados Unidos

Expansión. Se buscará 
acompañar a las empresas 
peruanas que pretenden 
iniciar operaciones en 
Europa.

El incremento del interés de 
empresas peruanas por tener 
presencia enEuropa, así como 
la necesidad de profesionales 
peruanos de ser asesorados en

procesosde'realstate’, tributa­
ción internacional o d ornici 1 ios 
fiscales, llevó a que el estudio 
Rebaza, Alcázar & De Las Ca­
sas abra su oficina en Madrid.

“Seguir a nuestros dientes 
es una misión muy importan­
te. Si nuestros clientes van a 
Europa, tenemos que acom­
pañarlos. Es una oficina de 
representadón, de reladona- 
miento. Tenemos un socio y

un asociado para comenzar”, 
explica Alberto Rebaza, sodo 
del estudio.

Otroobjetivodelasempre- 
sas peruanas es adquirir ope­
raciones en Estados Unidos, 
por ello, elestudioya contem­
pla la posibilidad de abrir ope- 
radones en el país.

“Este año no iremos a Es­
tados Unidos, pero próxima­
m ente veremos la posibili­

dad”, señala.

CRECIMIENTO
El añopasadolasventasdel es­
tudio crecieron 17% frente a 
las del 2022. Esto se dio por el 
avance de las operaciones de 
M&A. Rebaza también desta- 
cólasventasdeláreadelitigios.

“Cuando hay crisis las tran- 
sacdones son más complejas, 
el aspecto regulatorio, las ne- 
godaaonesyelfinandamien- 
to es más complejo. Los inver­
sionistas buscan a los más ex­
pertos del mercado, aunque 
sea más caro. Por eso en M&A 
crecimos en 22% el año pasa­
do”, comenta.

ALESSANDRO CURRARINO

La primera oficina internacional se ubicó en Chile, comenta Rebaza.


